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Placer des appels d’offres

Répondre aux appels d’offres

… être informé sans délai
des nouveaux marchés…

Initiativ es 2003’
E-business : Applications Internet utiles au secteur de la construction

Salle Netspace – Halle 2

Méthode habituelle

• L’entreprise générale…
– reçoit le cahier des charges et les plans
– édite une liste limitée de ses sous-traitants habituels
– saucissonne le dossier dans les diverses activités
– multiplie les dossiers avec bordereaux, cahiers des 

charges et plans
– reçoit « naturellement » les réponses d’un faible 

pourcentage de sous-traitants
– faxe ou téléphone pour voir si les autres entreprises 

suivent le dossier

Placer un appel d’offre

• Entreprise générale de construction
• Bureau d’étude
• Bureau d’architecture

Placer une demande de prix

Ajoutez vos propositions 
d’affaires en spécifiant 
uniquement les 
informations 
importantes.

Placer une demande de prix

Ajoutez, si nécessaire, 
les documents tels que :

• Plans
• Bordereaux
• Cahiers des charges
• Clauses techniques

Placer une demande de prix

Gérez simplement les 
propositions d’affaires 
déjà encodées ….
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Suites logicielles adaptées

Automatisez vos procédures…
Placez directement, via Millenium ou Gebat, vos demandes 
de prix sur notre site !

Service « pro »

Comprend :

– Digitalisation des documents fournis sur support papier ou reçus par fax ( 
Format Final : PDF )

– Digitalisation et compress ion des plans fournis à part ir de formats DXF et 
DWG ( Format f inal : EXE ou V IZ )

– Encodages des offres en fonction des lots repr is dans les métrés

Avantages

– Rapide
– Transparent pour l’entreprise
– Complet
– Consultable à l’écran, impr imable
– Non modif iable ( Sécurité )

Consulter les appels d’offres

• Entreprises de construction

Méthode habituelle…

• L’entreprise sous-traitante…
– reçoit un fax avec un descriptif succinct du travail à réaliser
– dans le meilleur des cas, un dossier arrive contenant un volumineux 

cahier des charges, le bordereau et les plans sans être certain de 
son intérêt pour le dossier.

– ces dossiers sont réceptionnés de multiples fois en fonction du 
nombre d’entreprises générales suivant le dossier.

– risque de ne pas être contacté…

Consulter les appels d’offres…

Soyez informé, par e-
mail, tous les jours, de 
l’arrivée de nouvelles 
offres pour votre activité.

Accédez directement, à 
partir de l’e-mail à la liste 
des offres sur le site.

Consulter les appels d’offres

Consultez la liste des 
offres et sélectionnez 
celles qui correspondent 
à vos besoins.
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Consultez le détail d’une 
proposition d’affaire.

Téléchargez les documents 
attachés ( cahier des 
charges spécial, métré, 
plans… )

Consulter les appels d’offres Consulter les appels d’offres

Rentrez en contact 
automatiquement avec le 
gestionnaire du dossier.

Etre membre c’est …

• + de 900 
– Demandes de pr ix en ligne

• Tout les deux mois
– Une new sletter professionnelle

• Régulièrement
– Etre informé par e-mail des nouvelles affaires placée sur le site.

• A vos côtés
– Un manuel utilisateur à votre disposit ion afin de vous guider dans vos 

premiers pas.
– Une assistance téléphonique constante : 070 22 44 54

• Toujours
– Une équipe dynamique et enthous iaste.

www.e-marketconstruction.com

• Comment s’inscrire ?
– Membre de la Confédération Construction

• Surfez sur www.confederationconstruction.be
• Cliquez sur la rubrique : Banque de données
• Cliquez sur le lien : e-market construction
• Remplissez le formulaire et recevez directement par e-mail vos 

codes d’accès.
– Autres entreprises de construction

• Surfez sur www.e-marketconstruction.com
• Cliquez sur Inscription
• Remplissez le formulaire et recevez directement par e-mail vos 

codes d’accès.
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